Tento dokument slouzi k vas$i inspiraci a obsahuje ukazky a pfiklady email pro
rizné situace, ve kterych se nachazite. Cilem je re-aktivovat a zaujmout.

At uz zacinate, nebo oslovujete po dlouhé dobé nebo jen potiebujete oZivit kontakty
a poslat email, ktery zacili na ty pravé. VyuZijte tento pfistup.

Predmeét emailu

Pfedmét je zaklad a tak vyuzijte tuto starou dobrou strategii, které funguje vzdy a
spolehlivé v jakékoliv situaci i oboru. Lidé jsou ve vas$i databazi, protoze se zajimali
0 néco, co vy mate nebo délate. A tak jim to pfipomerite, nechejte je zvednout ruku,
at se ozvou ti, kdo maji pravé ted zajem. Pouzijte pfedmét typu:

Jesté se zajimate o...
Porad chete zlepsit...
Jesté mate zajem o...
Jesté hledate...

Nyni podle vasi situace, pouzijte nasledujici pfiklady:

1. Re-aktivaéni emaily na kontakty, které chcete zaujmout a privést je k akci.
Pouzit i jako bézny newsletter pro oziveni.

P: Jesté mate zajem o lekce vareni?
Davam védét, Ze dalsi mésic oteviram novy kurz na téma....

P: Jesté se zajimate o hubnuti?
V tomto ¢lanku jsem popsal velmi zajimavou metodu a pfimou zkuSenost jedné
nasi klientky...

P: Porad chcete zlepsit chovani vaseho pejska?
Pfipravili jsme novou sérii videi na téma...

P: Jesté se zajimate o to, kam investovat své penize?
Ptipravili jsme volny pfednaskovy vecer, kde se s vami podélime o novy zpUsob...

P: Jesté chcete nové auto?
Pravé téd pofadame projizdky v novém modelu...

P: Jesté chcete Iépe pedovat o svou plet?
Pravé jsme mezi produkty zafadili novinku...
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2. Re-aktivac¢ni email pro osloveni po dlouhé dobé napr. na nepouzivanou
databazi emailu

vvvvvv

ktefi méli dfive zajem o vaSe produkty a sluzby, pak je ¢as znovu obnovit
komunikaci tvodnim emailem. Kontakty by vas mély znat, mély by si vzpomenout
na vas drivéjsi vztah a komunikaci, pak bude tento email u¢inny, bude fungovat a
poslouzi k obnoveni komunikace. Nejlépe navazte v emailu na udalost, ktera
zpusobila, ze je nyni kontakt ve vasi databazi.

Jako pfedmét pouzijte:

Jesté se zajimate o...
Porad chete zlepsit...
Jesté mate zajem o...
Jesté hledate...

Nebo také varianty:

Je to uz doba :)

Jsme zpét

Mate se zae na co tésit
PFisti mésic zaciname

Krasny den.

Vzpominate si je$té na na§ PRODUKT/SLUZBU/AKCI/UDALOST/EBOOK? Je to
jiz as, co jsme spolu komunikovali naposledy a mezitim se mnoho udalo. :)

S radosti vam oznamujeme, Ze od pfistiho TYDNE/MESICE budeme opét
pravidelné posilat zajimavé TIPY/CLANKY/NAVODY pro oblast XY-VASE
OBLAST.

UZ brzy se napf. dozvite jak:
HOW-TO NAVOD
PRIPADOVA STUDIE
ZAJIMAVA CiSLA

Pokud byste od nas dale informace nechtéli, kdykoliv se odhlasite pfes odkaz nize.

Srdeéné vas zdravime.
PODPIS

PS: védali jste, ze WOW/PREKVAPIVA FAKTA?
Vice uz brzy v dalS§im emailu.
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3. Re-aktivaéni email na kontakty, se kterymi chcete zapocit osobni rozhovor
a nabidnout jim néco konkrétniho k nakupu

P¥iklad emailu, ktery pouzivam. Tento email vyZaduje pfimou odpovéd od pFijemce.
V tom je jeho tajemstvi. Chceme zapocit konverzaci, chceme, aby si s nami
povidali. Chceme, aby zvedli ruku a my védeéli, Ze maji zajem:

P: Jesté chcete zlepsit email marketing?

Pokud stéle stojite o to zefektivnit email marketing a 1épe komunikovat s kontakty
nebomate databazi email kontaktt (klidn& i hodné starou), pak davam védét, Ze ted
na jafe spojuji dohromady skupinu lidi, ktefi by se mnou radi pracovali na své
komunikaci a prodeji diky emailim a v dalSich par mésicich prosli procesem, jak
znovu-zaujmout databazi svych email kontaktd.

A pak dal s kontakty komunikovali. Posilali newslettery, pfitahovali pozornost a
posilili tak svlj byznys. (a databazi dale postupné rozrustali.)

Rikam, Ze mit databazi email kontaktd je jako vlastnit akcie. Je to vlastné kapitalova
investice. :)

Vynos vasi investice ted bud’:
A. klesa

B. stagnuje

C. roste

Kazdopadné drzite v ruce kapital. A velky. (v nékterych pfipadech obrovsky)
VétSina podnikatell a firem, které tento kapital (databazi) drzi, ho az neskute¢né
podceriuiji.

Pokud chcete byt souéasti této skupiny a zajima vas vice informaci, staci
odpovédét na david@emailacademy.cz s pfedmétem: “2017" a do textu "Mam
zajem".

A ja vam poSlu vice informaci.

Diky.
Af se vam dafi.David Kir$

PS:

Primarné hledam pratelské lidi, ktefi vi, co chcou a neboji se jit do akce a maji chut
délat véci jinak.
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4. Vyzadani si souhlasu se zasilanim obchodnich sdéleni

Nakonec a jen v pfipadé, Ze vite, co délate a mate k tomu opravdu svdj divod.
Marketingova uginnost je témé&f nulova. Zadné konkrétni propagaéni informace
tento email dle zakona nesmi obsahovat. Pokud mate napf. nekvalitni, dlouho
nepouzivanou databazi ziskanou navic tfeba z neur€itych zdroju, pak je to pro vas
jediny zpUsob, jak si souhlas se zasilanim dle zdkona vyzZzadat a pokusit ze zapodit
vztah.

Ja takovy email nikdy nepouzil, vzdy jsem budoval databazi krok za krokem z lidi,
ktefi se sami pfihlasili, Ze chtéji informace. Z pohledu email marketingu, jak se jej
uCime tady v EmailAcademy, je samozifejmé duvéra takového seznamu miziva a
stejné tak Cekejte i odezvu. Pokud ale néjakou takovou databazi mate, zde je
moznost:

P:
Zadost o souhlas
Potvrzeni vaseho emailu

Dobry den,
dovolujeme si navazat na naSi pfedchozi komunikaci a pozadat vas o souhlas se
zasilanim informaci XYZ.

V pfipadé, Ze si pfejete poskytnout souhlas se zasilanim, kliknéte na odkaz nize:
URL

Kdykoliv svlj souhlas muzete vzit zpét a odhlasit se. V pfipadé, Ze na tento e-mail
nebudete reagovat, nebudou Vam ve smyslu Zakona €. 480/2004 Sb., zasilana
zadna obchodni sdéleni.

Dékujeme.
PODPIS
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