
Vzory emailů pro před-prodejní sérii

Použijte tyto texty pro vaši inspiraci, jako návod, který lze modelovat a kam se ubírat. Použijte klidně celé znění, kam jen doplníte vaše údaje, nebo vložte své věty a svá slova.
Před-prodejní uvítací série – PO REGISTRACI K DORUČENÍ MAGNETU
P1: Váš ebook X, jak zařídit Y, je zde 
P2: Váš ebook je zde 
Díky za registraci a čas, který jste věnovali našim stránkám. 
Moc nás těší zájem o ebook --XY--. 
Dali jsme si práci, abychom v ebooku popsali a odhalili, jak lze využít --X--, aby se stalo –Y--, a vy tak v životě zažívali --Z--. 
{{ NÁHLEDOVÝ OBRÁZEK EBOOKU }} 
Ebook si stáhněte pod tímto odkazem: 
Stáhnout ebook >> 
Zajímá nás, co odpovíte na otázku ze strany –XY--.  :) 
Užijte si čtení. Brzy se ozveme s dalšími tipy, jak --XY--. 
S pozdravem --XY-- 
Před-prodejní uvítací série – PO REGISTRACI K DORUČENÍ KUPÓNU
P1: Váš kupón na slevu --XY-- je zde 
P2: Váš kupón je zde 
Díky za registraci a čas, který jste věnovali našim stránkám. 
Zde je váš kupón, který jste získali: 
--KUPON XY-- 
Platnost kupónu je do —DATUM—, tak využití příliš neodkládejte. :) 
Užijte si slevu / dopravu zdarma. Brzy se ozveme s dalšími novinkami. 
S pozdravem --XY-- 
Před-prodejní uvítací série – UVÍTACÍ EMAIL
P: Málem bych zapomněl... 
P: Ještě maličkost... 
P: Vítejte! Ještě něco důležitého na start... 
Krásný den,  

mé jméno je --JMÉNO-- a jsem --ROLE-- ve společnosti --FIRMA--. Srdečně vás tímto zdravím a vítám vás u nás!! 
Mám velkou radost, že jste zavítali na naše stránky. 
Naši práci milujeme a víme, že produkty a informace, které vám poskytneme, můžou navždy změnit vše kolem --TÉMA--. Klienti, kteří už u nás využili --X--, zažívají nyní velké --Z--. 
Co od nás nyní můžete čekat? 
1. Naším mottem je: --MOTTO / CORE MESSAGE / KLÍČOVÉ SDĚLENÍ--. 
2. Na našem blogu vydáváme články, které učí --TÉMA/VÝSLEDKY/PŘÍNOS--. 
Když vydáme nový, dáme vám o tom vědět. 
3. Také posíláme zajímavé tipy a návody na --XY- a jak dělat --Z-- a zlepšit --W--. 
Zní to zajímavě? 
Abyste o nic nepřišli, přidejte si teď mou adresu do adresáře. (Pokud používáte např. Seznam nebo Gmail, přetáhněte si také mou zprávu do složky Doručené. Tak vám nic neuteče.) 
A abychom se na závěr lépe poznali, připravili jsme stránku, kde se dozvíte, jak vám můžeme pomoci, a poznáte nás více skrz krátký příběh. Zde najdete náš příběh >> 
To je pro teď vše. Přeji krásný den. 
-- JMÉNO-- 
--POZICE-- 
--FIREMNÍ URL-- 
P. S.:  

V několika dalších dnech si možná budete připadat jako o Vánocích. :) 
Za to, že jste si u nás stáhli --EBOOK/KUPÓN--, něco vám k tomu už příště přidám. 
Už zítra se můžete těšit na --XY--. 
Před-prodejní vzdělávací série – VZDĚLÁVACÍ EMAIL
P: Tady se dělají chyby 
P: Dejte si pozor 
P: Víte, jak --XY--? 
Pěkný den, 
dnes zde pro vás mám zajímavý tip. Věděli jste, že --XY--?  

Mnoho lidí zde chybuje, a tak dnes posílám odkaz na článek, kde se naučíte -Z-. 
Když jsme v roce --X-- založili náš obchod/eshop/firmu/web, sami jsme potřebovali a hledali pomoc s --X--. Proto jsme se rozhodli, že se do toho pustíme naplno. 
A máme radost, že nyní můžeme pomáhat i vám. 
Nyní už u nás nakupuje --X-- spokojených klientů a sami příště uvidíte, jaký přínos jim produkt --XY- přináší. 
Dnes si ale přečtěte tento článek / podívejte se na video a dejte nám vědět, co na něj říkáte. 
A pokud máte Facebook, věnujte také dvě vteřiny kliknutí sem a přidejte se na naši Facebook stránku. Odměnou vám bude denní inspirace a také bonusy pro fanoušky naší stránky --XY--. 
Přidat se na Facebook >> 
Mějte se krásně. 
-- JMÉNO-- 
--POZICE-- 
--FIREMNÍ URL-- 
Před-prodejní vzdělávací série – REFERENČNÍ EMAIL
P: I tohle je možné 

P: Co si myslí Pavel 
P: Dnes předáme slovo 
Dobrý den –OSLOVENÍ--, 
četli jste ebook/článek / viděli video z posledně? Pomohlo vám? 
Co vás nejvíce trápí, když jde o --Z--? 
Co očekáváte, když si kupujete --X--? 
Odpověď možná najdete v naší sekci často kladených otázek: 
ODKAZ >> 
A pokud se chcete něco zeptat, stačí odpovědět na email, rádi napíšeme nebo zavoláme. 
Rád bych se dnes ještě podělil o pár slov našich klientů. 
Co říkají, jak jsou spokojení a co zažívají? 
Podívejte se na video Pavla / tyto věty Pavla, nakoupil nedávno a toto je výsledek: 
„Věta s referencí…“ 
--ODKAZ + NÁHLED VIDEA-- 
Přejeme úžasné dny. 
S pozdravem 
-- JMÉNO-- 
--POZICE-- 
--FIREMNÍ URL-- 
P. S.: Na příště pro vás mám malou hádanku, nebude těžká, nebojte. :) 
Před-prodejní série – prodejní – EMAIL 1
P: Jen na pár dní 

P: Toto si zamilujete 
P: Jedno slovo…--KLÍČOVÉ SLOVO EMAILU-- 
Chtěli jste někdy —UVEĎTE VÝSLEDEK, KTERÝ ČLOVĚK ZÍSKÁ, KDYŽ KOUPÍ—? 
Teď máte příležitost. Toto je vaše šance: 
[[ODKAZ]]
Nyní máte možnost získat —PRODUKT/SLUŽBU— a konečně vyřešit —PROBLÉM—.
Ale jednejte rychle, když budete otálet, šance je pryč.
[[ODKAZ NA PRODEJNÍ STRÁNKU]]
Brzy na slyšenou
--JMÉNO-- 
--POZICE-- 
--FIREMNÍ URL—

P. S.: Představte si, jaké by to bylo, kdybyste —POPIŠTE VYSNĚNÝ STAV, KDY ČLOVĚK VLASTNÍ VÁŠ PRODUKT—.
Není potřeba mít představy, zažijte to živě a hned: [[PRÁVĚ ZDE]]

Před-prodejní série – prodejní  – EMAIL 2 

P: Už jste to viděli?

P: Chcete to také?

P: Ano, rozhodně ANO

Pěkný den —OSLOVENÍ—,

pokud jste ještě neviděli —VIDEO/STRÁNKU/INFORMACE/PRODUKT—, o kterém jsem psal minule, zde je:

[[ODKAZ NA PRODEJNÍ STRÁNKU]]

Známe se sice krátce, ale protože jste se u nás registrovali, chcete nejspíš —ZAŽÍT/UMĚT/MÍT/VLASTNIT CO?—

A pokud ano, toto je další krok:

[[ODKAZ NA PRODEJNÍ STRÁNKU]]

Podívejte se, než tato akce/příležitost/nabídka vyprší.

-- JMÉNO-- 

--POZICE-- 

--FIREMNÍ URL—

Před-prodejní série – prodejní – POSLEDNÍ VÝZVA

P: (3/3) Třetí a poslední zpráva

P: Last call / poslední výzva

P: => Zbývá 24 hodin

P: Dnes naposled

… důležité.

Jistě, možná přeháním a přežijete i tak :), ale zdá se, že jste ještě nevyužili možnost pořídit si —PRODUKT XY—, a přicházíte tak o tuto výhodnou nabídku.

[[ODKAZ NA PRODEJNÍ STRÁNKU]]

Dnes/zítra je poslední šance získat —PRODUKT/SLUŽBU/EBOOK— za těchto podmínek.

Neodkládejte dál, představte si —VYSNĚNÝ CÍL AVATARA— a jaké skvělé zážitky budete mít. Zde jsou úplné informace:
[[ODKAZ NA PRODEJNÍ STRÁNKU]]

Těším se, že vás uvidím mezi spokojenými —KLIENTY/UŽIVATELI/MAJITELI—.

--JMÉNO-- 

--POZICE-- 

--FIREMNÍ URL—

P. S.: 

Vím, že někdy je nejlepší se na věci těšit, ale pocit, když se člověk dočká, je možná ještě skvělejší. :) [[ODKAZ]]

____

Následuje série po-prodejních emailů. Viz samostatný dokument se vzory emailů.

