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Internet je dnes pro realizaci snii a vydélavani penéz tim
nejuzZasnéjsim trzistém na svété. Pokud je ovSem pravé
internet vase cesta.

MoZnosti, jak dnes vydélavat na internetu, je mnoho a mozna
mate pocit, Ze abyste na tomto trzisti mohli vydélavati Vy,
musite mit sviij produkt nebo sluzbu a prodavat je. Tak to ale
neni. Toto trzisté je otevieno i tém, kdo vlastni produkt nebo
sluzbu nemaiji.

Je otevieno tém, kdo maji otevienou mysl a srdce a kdo je
ochoten tuto mysl a srdce sdilet s druhymi lidmi a tim jim
pomahat. Pak uZ staci jen spravny systém, strategie, nadSeni a
vytrvalost.

A pravé pro ty je tento ebook.

UZijte si ho a nezapomeiite:

Védét, znamena délat. Pokud vite, ale zatim nedélate, pak nejspis
zatim jes$té nevite.

David Kirs
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Tento dokument je zvlastnim bonusem pro mé klienty a ucastniky mého
dotazniku. Je informaénim produktem. Siteni nebo poskytovani tfetim
osobam bez souhlasu autora neni dovoleno. Dékuji za pochopeni a
respektovani. Ctenim tohoto materidlu rozumite, 7e jakékoli pouZiti
informaci z tohoto materidlu a Uspéchy ¢i neuspéchy z toho plynouci, jsou
pouze ve vasich rukidch a autor za né nenese Zadnou zodpovédnost. V
tomto materidlu mUZete najit informace o produktech nebo sluzbach
tfetich osob. Tyto informace jsou pouze doporucenim a vyjadienim mého
osobniho nazoru a zkuSenosti.
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Uvod

Hlavni mysSlenkou tohoto ebooku je ukazat na prilezitost, ktera je
tu dnes k dispozici diky internetu a modernim technologiim.

MoZna je to u vas prvni krok k né¢emu vétSimu, nevim, ale at’ pro
vas bude ctenti cesta, jak si néco privydélat pri vasem soucasném
zameéstnani, nebo otevieni dvefi pro nastartovani vlastniho
podnikani na internetu nebo inspirace, jak vasSe soucasné
podnikani rozsirit nebo rozvinout, ve vSech téchto pripadech
vam muze poslouzit.

Cilem je, aby toto byl stru¢ny navod, ktery vam ukaZe na oblast,
kde jsou dnes na internetu penize. Jak vydélavat 100.000 K¢
ro¢né a klidné vice, pritom dal chodit do prace. Ale zaroven tim
pomahat dobré véci a druhym lidem tak zjednodusit Zivot.

Neni to jedina prilezitost na svété a neni ani vSe spasitelna. Mize
vam vyhovovat a nemusi. Kazdy si musi najit svou cestu. Pisu zde
jen o tom, co délam sam a o systému, ktery po svém vyuziva u
nas uz par lidi a dalsich par tisic lidi ve svété.

Systém, ktery vam predstavim mi pomaha rozsifovat firmu,
zajistil mi zajimavy dodatecny prijem a dal mi ¢asovou svobodu a
moznost prace odkudkoliv na svété. Také diky nému jsem se
seznamil s UZasnymi lidmi, kolegy, prateli.

MiiZe to zvladnout kdokoliv a také nemusi. Neznam vase
technické dovednosti, Uroven védomi, schopnost k né¢emu se
zavazat, ucit se, vytrvat a jit do akce. Nevim, jak daleko jste na
cesté vaseho osobniho a profesionalniho rozvoje. Jaké je vase
sebe-védomi. Zda jste schopni postavit se pred ostatni a hlavné
za sebe. Jak moc se mate radi. To vSe bude mit vliv na vas tspéch.
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Je to mozné?

Predné je moZné vSe, o Cem si to myslite. At si myslite, Ze
uspéjete nebo neuspéjete, budete mit pravdu. Takze ano. Je
mozné vydélavat 100.000 K¢ na internetu ro¢né a pritom chodit
do prace. Je mozné vydélavat i 1.000.000, i 10.000.000 i
100.000.000 a klidné mitiZzete dale chodit do prace nebo taky
nemusite. Prosté moZné je vSe pro co se rozhodnete a kde je vaSe
hlava a srdce v souladu.

Pokud si to nemyslite, nema cenu, abyste Cetli dale. Zapojite se
jen mezi skupinu lidi, ktefi néco ,jako“ zkusi, neuspéji a pak
rikaji, Ze to nefunguje. Pritom tomu nikdy nevérili, nikdy se
doopravdy nenadchli a nikdy nebyli ochotni dat plnou pozornost
a védomi dané véci. Néco pro to udélat. Hlavou a rukama. Je
naivni si myslet, Ze se néco stane jen tak, bez nas. VZdy jsme
néjak u toho.

Vesmir je totiZ velmi pratelsky a laskavy. Dava nam presné to, co
potifebujeme. Ne vzdy to, co chceme, ale pokaZzdé to, co
potfebujeme. A to mnoho lidi tak rozc€iluje, to Ze nemaiji, co chtéji,
ale maji praveé to co ted’ potiebuji, Ze nakonec rezignuji a nedélaji
nic, pripadné uZz jen nadavaji, Ze to nema cenu. A v tom to vlastné
celé je.

Pokazdé mate v Zivoté to, co pravé potrebujete. Pokud je to
aktualné to, Ze klecite na kolenou, ok, pak je ¢as se zvednout a
pokracovat. KdyZz zase spadnete, je tifeba se zvednout a
pokracovat. Prosté je to cesta, nékdo sedi na gauci, nékdo po
cesté jde. Zije. Na cesté je radost i smutek. Radovat se ze smutku,
to je uméni mistri. Byt Stastny v nestésti, to je vyssi level. Brat
véci jak jsou. To je realita. Ony totiZ nikdy nebudou jinak. I kdyZ
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si v nas$i hlavé kazdy tvorime mnoho pribéhtli o tom, jak by véci
mély byt a jak by mél Zivot fungovat. Je jedina cesta. Od naSich
predstav se osvobodit. Ne je nemit. Nebyt na nich zavisly. Pak se
totiz skutecné vydavame na cestu jejich napliovani. Pak bereme
zZivot takovy jaky je a kdyZ se nam néco nelibi, tvoiime novy.

At jsou vaSe predstavy jakékoliv. At chcete vydélavat libovolné
mnozstvi penéz. Drzte si tuto predstavu, méjte zamér, ale
nebudte na ném zavisli. Jakakoliv zavislost vas svazuje a
neumoZiiuje vam vidét véci takové, jaké jsou. Pratelské, laskavé,
v jednoté a rovnovaze. Nejste sami, i kdyZ to tak nékdy vypada.
VZdy jste soucasti néceho vétSiho. TakZe Zadny strach, je o vas
postarano. Na nejvyssi drovni to zde nefidime a vy se tak klidné
miiZete nyni postarat o to, jak si diky internetu zjednodusit Zivot
a vydélat penize.
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Abyste dnes mohli vydélavat penize

Jsou dvé zasadni bariéry, které pokud vam nejsou znamy, mozna
se snazite a pracujete od nevidim do nevidim, ale penize stejné
neuvidite, bariéra vdm brani penize vidét a penézim brani, aby
vidély vas.

Bariéra prvni — vase presvédceni, zvyky a programy

Penize ndm nikdy nic nedaruji. Jsou totiZ nasim nejc¢istSim a
blyskavé vyleSténym zrcadlem. Ukazuji ndm nas samotné
piesné takové, jaci jsme. Jsme hamizni? Budou délat hamty
hamty. Nemdme penize radi? Vyhnout se nam na sto honf.
Honime se za nimi? Budou pred nami utikat. Dfeme pro né?
Bavit je to nesjpi$ nebude. Délame, Ze nas se netykaji? Tykat
ndm nebudou.

Penize jsou velmi chytra a inteligentni energie. Citliva na nase
myslenkové pochody. Kazdé zavahani nas$i mysli, je brzy
zobrazeno v realité néjakym pribéhem. Jednou se nam libi -
penize prichazeji, podruhé ne - penéz se nedostava. Tak jak
tak, je to vzdy program v naSem mozku, ktery rozhoduje o
tom, jak se ohledné penéz citime a jak se energie penéz v nasi
blizkosti citi.

Proto je krokem jedna k bohatstvi na vSech drovnich, pro
pocit dostatku, zména naucenych myslenkovych vzorct, které
jsme prevzali ze spoleCnosti a nejcastéji od naSich rodict.
Penize smrdi, bez prace nejsou kolace, za dobrotu na Zebrotu,
penize budou my nebudeme, kdo Setii ma za tri.
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Podivejte se na vase programy o penézich,
které vam uZ neslouzi. Zamilujte se do
penéz, jako do nejlepsiho pritele nebo
milenky. Vas vztah k penéziim urcuje vztah
penéz k vam. Mdte penize rddi? Co si o nich
doopravdy myslite? Vérite, Ze budete jednou
bohati?

Ucite se o penézich? Studujete, jak premysleji bohati lidé?

Tento ebook neni o finanénim vzdélani a programech na
penize, takZe jen doporucim ty, po mé, nejzasadnéjsi zdroje.

Mym prvnim uéitelem penéz byl R. Kyiosaki. Ctéte jeho knihy.

DalSim skvélym autorem a ucitelem o penézich je T. HarvEker
a jeho kniha Jak mysli milionafi.

A doporuéim také Dynamiku bohatstvi, kterou ptivedl do CR
a na Slovensko Jan Polék a jiZ jsem velkym podporovatelem:
vice zde.
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Bariéra druha — systém na vydélavani penéz

Ve chvili, kdy mame cisto v hlavé, penize k ndAm miiZou zacit
proudit, protoZe je naSimi mySlenkami a presvédcenimi
neodhanime, pak prisel ¢as udélat dalsi krok. Vytvorit systém na
vydélavani penéz.

Z osobni zkuSenosti miizu ale potvrdit, Ze
mit jen systém ale prosté nestaci. Vétsinu
mého Zivota jsem se za penézi honil a drel,
protoze jsem si myslel, Ze tak se penize
vydélavaji, tvrdou praci.

Ironii je, Ze nakonec penize prisly ve chvili,
kdy jsem pracoval nejméné v Zivoté viibec.
Prisly az poté, co jsem se pordadné podival na
mé strachy o penézich. Na pocit, Ze mam
pordad mdlo. Na pocit nedostatku. AZ kdyz
jsem zjistil, Ze to vse je jen v mé hlavé, Ze to
jsou moje myslenky, které s realitou
nesouvisi, zacala se sama realita kolem mé
meénit a s ni i bankovni ucet. Zazrak? Nevim,
myslim, Ze ne, myslim, Ze za to miiZe nase
»~chytrouckd mysl“ kterd je skvély sluha, ale
uz horsi pan.

Co je to systém pri vydélavani penéz? Je to zpisob, jak véci
délate, jaké véci délate, a vjakém cCase. Existuje nekonecné
oblasti, kde dnes lidé vydélavaji penize, mnoho z nich je dokonce
popsano a tisice lidi dnes uci, jak penize a kde vydélavat.

© David Kirs, www.davidKirs.cz - www.firma20.cz
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Ma to maly hacek, vétsiné lidi to pak nefunguje. Zjistil jsem, Ze to

ma Ctyfi mozné priciny:

1.

Lidé aplikuji systém, ale v situaci, kdy nemaji vyreSeny
své programy na penize (bariéra 1)

Lidé aplikuji systém nedtisledné a nedisciplinované
Lidé aplikuji systém, ktery aplikovat nemaji (Spatny
systém vzhledem Kktrhu, oboru, podnikdni a
zakazniklim) nebo aplikuji dobry systém v oboru, kde
vlibec nemaji co pohledavat (nebavi je to, délaji to pro
penize, neni tam vasen a nadSeni).

A nakonec, je zde jeSté jeden dlvod, je mozZna
nejzapeklitéjsi, ale je v ném nejvétsi potencial. Casto je
tento divod pric¢inou toho, Ze se lidé dostanou k jisté
hranici, za kterou nelze jit. Nemohou se posunout dale,
nemohou vydélat vice, ziskat vice zakaznikd, posunout
firmu.

Divod ma néco spoletného s presvédcenim ,nejsem
dost dobry“. Tato zhoubnd myslenka totiz infikuje
jinak zdravy systém obchodu a klidné i skvély
obchodni systém. Poji se totiz s tim, Ze pokud si clovék
neveri, nema dostatecné sebe-védomi. Takovému
zivotu pak néco chybi, Casto je to jen kopie Zivota
nékoho jiného. Rodic¢l, ucitelt, vzord, pratel,
spolecnosti. Chybi autenticita, jedine¢nost, originalita,
pravdivost. Ta se neda naucit. Ta se musi prozit skrz
vlastni poznani. Skrz poznani sebe sama.

Vtomto ¢tvrtém bodé je tak skryt obrovsky potencidl. Kazdy
jsem totiZ zde na zemi s jistym ukolem. Nékdo slavny rekl. Jak
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poznam, Ze uZ jsem naplnil sviij uicel na zemi? Dokud Zijes, neni
naplnén, je odpovéd.

Poznavejte sami sebe. Nikdy neprestaite. Kazdy jsme jedinecny.
Original. Unikatni kombinace dovednosti, schopnosti a uméni.
Nékdo si je toho védom, nékdo ne. Kdo ano, Zivot je pro néj
pratelsky. Kdo ne, Zivot je nepritel. Nezbyva neZ toto poznavani
stale kultivovat.
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0 jaky systém jde tady

Re¢ zde bude o podnikani na internetu. Online businesse se
specifickym prodejem s pomoci affiliate. Je to o tom, jak na
internetu sdilet to, co vas bavi a co umite, vytvorit z toho systém
a naplnit ho obsahem tak, aby vydélaval penize a pomahal lidem.

Vy ted’ mizete vytvorit néco, co miiZepomahat druhym lidem. A
pritom vydélavate penize.

Lidé hledaji Stésti. Lidé hledaji odpovédi, hledaji informace,
hledaji zménu a transformaci pro mnoho oblasti svého Zivota,
hledaji inspiraci pro Uuplné obycejné véci aZ po ty zasadni. Jsme
totiz ve véku otazek, v informacnim véku, v transformacnim
véku.

Dejte lidem stésti, odpovédi na jejich otazky,
informace, které chtéji a budete bohati. Po
vsech smérech, na dusi i na konté.

VasSim tkolem je zabalit veédomosti, dovednosti, zkuSenosti,
znalosti a know-how (vase nebo nékoho jiného) do takové formy,
kterd vzbudi pozornost, pritdhne zakazniky jako magnet a
nasledné nékomu zméni Zivot.

A o tom je tento ebook. To je ta prileZitost. Spojuje internet,
obchod, marketing, touhu lidi rist a ucit se, riist a sdilet.
Napliiuje pottebu lidi najit zkratku a zjednodusit si Zivot. Najit
nékoho, kdo poradi, pomize, vyresi mi problém.

Ukazu vam systém, kdy se vénujete tomu, co uZz ted’ stejné délate
nebo tomu, co vas bavi a déla vdm to radost. A pritom vydélavate
penize.
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Proc¢ 100.000 K¢

Sto tisic korun je desetkrat méné nez milién. A protoZe vydélat
prvni milién je to nejtézsi (coz mizu potvrdit) znamena to, Ze
vydélat sto tisic bude 10x jednodussi, a pravé proto se pustime

do této castky.

Lidé si totiz davaji cile, které pak nemizou splnit. A kdyz je
nesplni, pichnou si tak do zad pomyslny dalsi niiz - dalsi ¢arka na
prkno ,nejsem dost dobry“, nezvladl jsem to. Chci abyste to
zvladli, protoZe vam garantuji, Ze kdyZz zvladnete sto tisic,
zvladnete i milion a vic. TakZe proto tento velmi realny cil.

Pokud to pro vas ted’ realny cil neni - je to fakt moc - zmensete si
ho ve svych ocich a posilte své sebevédomi a vezméte to jako
vyzvu pro vas dalsi Zivot. Pokud je to pro vas naopak malo,
pracujte sjinym cislem. Pravdou totiZ je, Ze o to Cislo zase tak
nejde, penize nejsou ve skuteCnosti o Cislech, ale o vztahu, o
pristupu, o toku energie.

Je to tedy castka, o kterou chcete navysit vas rozpocet. Dalo by se
Fict pasivni prijem.

Osobné vidim pasivni prijem jako spiSe
pravé ten od zaméstnavatele - kde clovék
casto pasivné chodi bez smyslu do prdce a
dostdva plat. Aktivni prijem je pak pro mé
ten, ktery vytvdrite vasim premyslenim a
tvorenim, praci, ktera ma smysl.
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Jen pro penize to nezafunguje

Jesté jedno upozornéni, pokud se do nasledujicich krokt pustite
jen kvili penézlim, asi neuspéjete. Rad bych vam rekl néco jiného
ale.

Prosté penize neprijdou kdyZ to budete délat jen pro né. Musi za
tim byt radost. Vase a lidi na druhé strané. Budu vam ukazovat
véci a kroky, které je tieba udélat, aby k vam penize tekly, pokud
vas ale ty kroky nebudou bavit, energie nepoplynea bude to pro
vas jen dalsi drina.

Kazdy z nas ma totiz oblast, kde na néj ¢ekaji penize a bohatstvi.
Je to kombinace jeho silnych stranek, prirozenych dovednosti a
schopnosti. Nasim dkolem je tu oblast najit. A pokud budete mit
pocit, Ze tento ebook o té vasi oblasti neni, neztracejte cas, pak je
tfeba se vydat na jinou cestu.
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Proc ja...

Pokud znate mij ptibéh, vite, Ze mé Zivil, jako prvni oblast na
internetu, email marketing, coZ je takovy druh emailové
komunikace, ktera neobtéZuje, ale prodava. Naopak buduje
divéru a vztah. Vytvoril jsem pak EmailAcademy a vybudoval
firmu SmartEmailing.

Program EmailAcademy (www.emailacademy.cz) zptisobil na
internetu online (r)evoluci. ManaZeri a podnikatelé se v ni uci,
jak emailem neobtéZovat, ale vice prodavat, a také jak si

zjednodusit Zivot.

To vSe zacalo v distribu¢ni firmé, v niZ jsem mél na starosti e-
shop www.soeasy.cz. Uz tehdy jsem védél, Ze posilat emaily je
pro e-shop klicové, ale nevédél jsem, jak to délat co nejlip. Email
marketing u nas tehdy délalo jen par agentur a ty jsem si nemohl
dovolit. Proto jsem zacal studovat sam. VSude a hlavné v
zahranici. To, co jsem zjistil, mi vyrazilo dech. Véci, které jsem si
o email marketingu myslel, nebyly pravda! Na internetu jsem se
pohyboval odsvych patnacti a myslel jsem si, Ze o online a email
marketingu néco vim. Mylil jsem se. Musel jsem se ucit od
zacatku. Musel jsem zapomenout, Ze email marketing je o
posilani emaild a Ze online komunikace je o prodavani.

Otevrely se mi oci. Byl jsem z novych informaci tak unesen, Ze
jsem vSe studoval a testoval jesté vice. ZkousSel jsem aplikovat
jednotlivé postupy krok za krokem. A véci zacaly fungovat. Za
prvni rok, kdy jsem aplikoval novy strategicky pristup v
komunikaci, jsem ve firmé vydélal 2,3 milionu korun.

Tehdy jsem si také uvédomil, Ze jestliZe jsem ja sdm mél na
zacatku tak zasadni neznalost psychologie prodeje a technik
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Uuspésné online a email komunikace, mozna existuji i dalsi firmy,
podnikatelé a manaZefri, ktefi jsou na tom podobné.

Za rok nasledovala EmailAcademy 2. Kampan, kterou jsem
tenkrat realizoval s Martinem MiklaSem (www.rozhladna.sk) a
Katkou Fiserovou pritdhla pozornost témeér 10.000 lidi. Do
EmailAcademy 2 pak vstoupilo 850 ucastnikli. Vynos kampané za
30 dni byl 5.3 miliéni K¢.

Tato udalost zménila béh dalsich véci. O to vasnivéji jsem totiz
zaCal studovat info-marketing. PredevSim jsem se ucil od
Brendona Burcharda a v nasledujicim roce jsem 3x navstivil
v Americe jeho kurzy.

Zacal jsem poradat i prvni Zivé seminare a Uspéch EmailAcademy
mé motivoval k pripravé nového programu, ktery jsem zaméril
na oblast info-marketing a info-podnikani - nazval jsem ho
Miliénové impérium (www.milionoveimperium.cz).

25.512 lidi v tomto programu sledovalo videa zdarma a 1.247 lidi
se stalo ¢clenem programu. Reakce ¢lent a vynos pies 12 miliont
K¢ za mésic byl pro mé potvrzenim, Ze toto je cesta, kterou chci
dale jit. Ze info-podnikani ma u nas budoucnost, i kdyZ jsem
vyslechl spoustu skeptikii a pochybovact.

Nasledoval pravidelny mési¢ni program OnlineAcademy
Club***** (www.onlineacademy.cz), kde kazdy mésic publikuji
nové téma z oblasti online marketingu.

A v roce 2013 také program EmailAcademy Premium, ktery 3x
prekonal EmailAcademy 2 a vyustil vnejvétSi setkani info-
podnikatelli u nas.
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1.000 dcastniki privitala Hala B brnénského vystavisté v kvétnu
roku 2013 a hostila udalost, na kterou uz nikdy nezapomenu.
Zazitek sdilet s tisici lidmi mou cestu a techniky, které pomohly
mé osobné vybudovat podnikani a firmu byl dZasny zazitek. Akce
se stala prvni akci svého druhu u nas a za to patfti celému tymu a
hosttim velky dik.

Pfitom mam velkou radost z dalSich aktivit a rozvoje Firmy 2.0.
Uzasny tym Kkolegli a spolu-pracovnikii v projektech
SmartEmailing.cz, Fapi.cz a Mioweb.cz ukazuje vérim nejen novy
zplsob, jaké nastroje a vzdélavani dnes vyuzivat v podnikani na
internetu, ale také ,jiny zplisob podnikani“ pro podnikatele nové
generace.

A nakonec, ktématu affiliate, které mé inspirovalo pravé
k tomuto ebooku, mam jednu cerstvou zkusenost. Kdy odménou
za podporu jednoho neddvného programu, ndm s manzZelkou
byla navic cesta kolem svéta. Takova treSnicka na dortu, které
jednou treba ¢eka i vas, pokud se vydate na cestu, kterou popisuji
v tomto ebooku.

Hodné stésti na ni.
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Kdy mohu ocekavat vysledky

Nikdy nezapomenu na odstavec, ktery jsem Cetl v jednom z mych
prvnich ebooki a vzdélavacich programd, ktery jsem si koupil na
internetu. Tykal se obchodovani na burze. Autor v ném uvedl
fakt, ktery jsem tehdy nechtél slySet ani za nic. Stalo v ném:

Prvni rok necekejte viibec zadné vysledky a bud'te velmi opatrni.
UcCte se, ucte se, ucte se a vytrvejte. Hlavné véci délejte.

Druhy rok se vam miZe zacit darit a na to si dejte pozor,
neusnéte na vaviinech a ucte se jesté vice a vytrvejte. Délejte véci
jeSté intenzivnéji.

Treti rok, pokud vytrvate ve studiu, pili a spravné pozitivni vire,
prijdou nejspi$ prvni stabilni vysledky. Ucte se, ucte se, ucte se a
brzy se stanete bohatym ¢lovékem.

Je to tak. MoZna je to dokonce pravda pro vétSinu podnikani.

Vyhodou systému, ktery si ukdzeme zde je,
Ze ma jisté zkratky a také to, Ze internet
dnes spoustu véci urychluje.

Budou mezi vami taci, ktefi budou mit misto rokid mésice, ale
klidné i taci, ktefi si proces zdvojnasobi. Pak také mnoho
takovych, ktefi tim procesem nikdy neprojdou resp. nedojdou na
konec. Rozhodnuti a volba je vZdy jen na vas.

Pokud zjistite, Ze toto je vaSe cesta, zavazte se pro ni a jdéte do
akce. Pak vas nic nezastavi.
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7 kroku K uspéchu

Nasleduje sedmi-krokovy systém, ktery sdm dnes nasleduji:
Krok 1: Vyberte si oblast, ve které se stanete popularni

Krok 2: Sestavte platformu na vydélavani penéz

Krok 3: Budujte databazi email kontaktt

Krok 4: Sdilejte pravidelné to nejlepsi s vasi komunitou fanouski
Krok 5: Vyberte si partnery a produkty k prodeji

Krok 6: ZvySujte navstévnost a méite konverzi

Krok 7: Zménte Zivotni styl

© David Kirs, www.davidKkirs.cz - www.firma?20.cz
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Krok 1: Vyberte si oblast, ve které se
stanete popularni

Co délate? Co vas bavi, co vas pritahuje, co umite, znate, vite, jaké
zkusSenosti jste nabrali, jakou moudrost jste si uvédomili, na co
jste prisli. V jaké oblasti chcete pomahat druhym lidem? Co byste
mohli s druhymi lidmi sdilet? Co uz ted’ sdilite? Ted

Nepremyslejte. Co vas napadlo, co vam bliklo hlavou?

Nejspis uz ted’ délate néco, na co se vas lidé ptaji. Co vam jde
lehce, prirozené a co vas tési. Rozhodnéte se, Ze pravé v této
oblasti se stanete popularni. Ano, jinak to nejde. Fakt je treba,
abyste se svym zpisobem stali popularni a pak zacnéte se
spravnym systémem vydélavat penize.

PouZiju priklad Adama. Pracuje v bance a
jeho vasni jsou psi. Nékolikrat tydné chodi
jak skvéle vycvicené dobrmany mad. A jednou
mu to doslo. Vzdyt ja vim o psech vice, nez
vétsina lidi tady dohromady. VZdyt ja jim
tady rikam porad dokola ty moje moudra a
oni hltaji kazdé slovo. A délam to jen tak,
zdarma. Chce to zménu.

To je chvile, ktera je idealni pro start. Néco umite, néco co zajima
i jiné lidi. Umite to tak, Ze jsou kolem lidé, ktefi umi a vi o néco
méneé nez vy. A takovi lidé jsou kolem témér vzdy, jen my si
nevérime a myslime si, Ze abychom mohli pomahat a sdilet néco
z nas nékomu tam venku, musime byt mistri svéta a nejlepsi
jednicky, nejlépe profesofi a experti. Ouha.
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JenZe nikdy nebudete jednic¢ky a experti, pokud nezacnete. Takze
studujte, vzdélavejte se, ucte se, ale pritom zacnéte.

Pokud ted’ mdte strach, je to tuplné
v porddku. Ze jste zatim s verejnosti nikdy
nic nesdileli? Naprosto vam rozumim. Kde
nastal ten zlom, kdy se u mé véci zacaly dit?
Kdyz jsem se rozhodl otevrit se svétu. Zacal
snim sdilet své ndzory, védomosti a
zkusenosti. Vystoupil jsem z krabice. Pak se
zacaly dit divy.

V tomto prvnim kroku prosim pochopte jednu zadsadni véc.
Hodnotu informaci a hodnotu toho, kdyZ je za¢nete sdilet
s druhymi lidmi.

Celé této oblasti se rika info-marketing. Potfebujete do této
oblasti proniknout, pochopit ho. Uvidét prileZitost. Natocil jsem
tri videa, které mate zdarma na www.milionoveimperium.cz,
podivejte se na né a zazijte si tu silu, ktera miiZe nastat, kdyz ¢ast
vas, znalosti, za¢nete sdilet s druhymi lidmi.

To vSe v tomto kroku je dullezité, protoze pro jakou oblast se
rozhodnete, ta se stane vasi nalepkou, na té budete v dalSich
krocich pracovat a s tou budete spojeni.

A nakonec pro pochopeni dalSich souvislosti v nasledujicich
krocich si osvojte terminy jako Cesta zdkaznika a Strategicky
podnikatel v mém ebooku10 dovednosti strategickych
podnikatelii. Existuji totiz dovednosti a principy, bez kterych se
podnika teZce. Osvojte si je. Ebook si stahnete na této adrese.


http://www.davidkirs.cz/
http://www.firma20.cz/
http://www.milionoveimperium.cz/
http://10dovednosti.cz/

Pokud mate pocit, Ze v nicem nevynikate a nic neumite, neni to
prosté pravda, nevéiim vam. Vydejte se na cestu poznani sebe
sama. Jaké jsou vase silné stranky, dovednosti, kde je vase flow.
MizZe vam v tom pomoci Dynamika bohatstvi. Vice zde:

profildynamikybohatstvi.cz


http://www.davidkirs.cz/
http://www.firma20.cz/
http://profildynamikybohatstvi.cz/?a_box=ktyagjrd

Krok 2: Sestavte platformu na
vydélavani penéz

V prvnim kroku jste se rozhodli, ktera oblast se stane vasi
doménou, a ve které oblasti zacnete brzy publikovat obsah. Ano,
zacnete tvorit a publikovat zajimavy obsah. UZ brzy.

NeZ se tak ale stane, potrebujete sestavit platformu. MozZna jste
se setkali smym terminem PlaZova platforma. (O podnikani
z plaZe jsem natocil toto video a vénuje se mu i Stana Mrazkova,
expertka na ebooky zde www.stanislavamrazkova.cz).

Platforma slouzi info-podnikateliim a online podnikateliim, aby
mohli dnes na internetu vydélavat penize a pritom tieba leZet na
plazi. Pro potreby naSich 100.000 K¢ za rok si ale platformu
zjednoduSime. Budete totiZ potfebovat jen nékteré jeji ¢asti.

Zde jsou:

vvvvvv

1. Potfebujete nejuspésnéjSiho obchodnika na svété -
webovou stranku- o 3 nezbytnych vécech pro tspésnou
webovou stranku mluvim v tomto videu)

2. Potfebujete vlastni doménu a webhosting. Mé
doporuceni je, abyste méli svilij vlastni webhosting a
urcité doménu, nejlépe svasim jménem nebo jménem
oblasti, kde budete piisobit. Osobné pouzivam platformu
Wordpress. Pokud vam tyto terminy nic nefikaji, budete
muset vyhledat pomoc, nebo se pustit do studia. ©

Tip: Pro mé weby pouZivam Sablonu pro Wordpress. Na
strankach www.mioweb.cz, existuje nékolik variant, ale

potiebujete minimalné tu s blogem.
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3. Strukturu webu méjte velmi jednoduchou: blog, squeeze
stranka viz. Dale, stranka o vas a kontakt. To staci.

4. Dale potrebujete systém pro email marketing. V dalSim
kroku se dozvite, jak klicovy je to nastroj a jak diky nému
budete budovat databazi kontaktl. Pouzivam nasi aplikaci
www.SmartEmailing.cz.

5. Dale potrebujete aktivovat vas televizni kanal. Ano,
YouTube neni dnes uz video kandl, je to vase televize na
internetu, kterd z vas udélate experta. To udélate aktivaci
svého uctu na strance www.youtube.com

6. Pak si aktivujte svou fanouskovskou stranku na
www.facebook.com, i tam si zrid'te ucet, budete ho dale
potiebovat. Asi vam je jasné, Ze ignorovat dale socialni
sité nelze. Existuji ale zptsoby, jak si i zde zjednodusit
Zivot.

7. Nakonec si poridte ucet sluzby Google Analytics, tady,
ten vam bude slouzit k nasledné analyze a méreni.

Tak. Mit doménu, webovy prostor, na ném blog, napojeni na
email marketingovy nastroj a socialni sité youtube a facebook, to
je ted’ vase nova platforma pro vydélavani penéz.

Zni to jednoduse, ale divili byste se, kolik lidi
si stéZuje, Ze na internetu jen utrdceji za
reklamu, ndvstévnost a jiné a kdyz se jich
zeptdte, zda maji véci vyse, krouti hlavou.
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Krok 3: Budujte databazi emaili

Toto je Kklicovy krok ktomu, abyste vibec nékdy vydélavali
penize. Pokud nepochopite, jakou cenu ma dnes emailovy
kontakt a kvalitni databaze emailovych adres vasich fanouskd,
kterou jste si poctivé vybudovali pres vase webové stranky,
ouha, nemize se na internetu nic stat.

Email marketing a ¢im déle ho délam, tim
jsem si tim jistéjsi, je pro mé u nds nejvice
podceriovanym ndstrojem na internetu a
pritom stdle tim nejefektivnéjsim. Nezndm
uspésného online podnikatele ve svété, ktery
by ho nepouzival.

A proto v tomto kroku peclivé nastudujte mou knizku Miliénovy
email. Pokud ji jesté nemate, tak na této strance ji seZenete.

Obzvlast pochopte, jak dilezity je webovy formulai na vasich
strankach a co je to kvalitni a hodnotny obsah. Informace, jak
spravné délat email marketing obecné vyuZijete hned v kroku 4.

Co tedy udélat v kroku 3?

Potiebujete magnet na pozornost a magnet na pritahovani email
kontaktd. Takovym magnetem je v dneSni dobé hodnotny obsah.
Ebook, mp3 nebo video.

Hodnotny obsah na strance vyménite pravé diky web formulari
za email navstévnika stranek, vaseho fanouska. Timto zptisobem
snim pak miiZete byt vprimém kontaktu, coZ je obrovsky
duilezité, protoze brzy mu budete chtit poslouZit a také prodat.
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Zakladnim magnetem na stranky je PDF (jednoduchy ebook).
PDF dokument nabidnete na strdnkach vyménou za kontakt.
Dokument laka pozornost, protoZe obsahuje odpovédi na otazky,
které zajimaji vase fanousky. Vy nabizite takovy report zdarma
za kontakt.

Napr. Adam, nds bankér pouZzil report
snazvem: 8 katastrofalnich chyb, které
délaji majitelé psii pri cviceni. A nabidl ho na
svém webu vyménou za kontakt.

Tip:

Chcete jit o krok dale? Vytvoite plnohodnotny Ebook,
ktery otevie dvere do vaSeho svéta a ukaze jeSté vice?
Jaka je spravna struktura ebooku, aby ctenare zaujal a
vzbudil pozornost? Clenem mého tymu je i Stanislava
Mrazkova, expertka na ebooky a pokud mate chut
vytvaret ebooky nejen jako magnety zdarma na stranky,
ale také proto, abyste je Casem prodavali, pomdahali lidem
a pritom vydélavali penize, pak mizu doporucit Stanin
nabity ebook a jeji stranky www.jak-napsat-ebook.cz .
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Tento PDF pak spojite sweb formuldfem pies Email
marketingovy nastroj a vyuZijete na to tzv. Autorespondery -
SmartKampané. Ty totiz automaticky odeSlou PDF ebook
kazdému, kdo se na strankach prihlasi.

Vysledkem tohoto kroku bude stranka, nékdy se ji rika
Squeezepage, na které bude stranka s upoutavkou na stazZeni
vaSeho PDF ebooku. Tuto stranku budete dale potiebovat, bude
zdrojem vasSich email kontakti a vasi budouci miliénové
databaze.


http://www.davidkirs.cz/
http://www.firma20.cz/

Krok 4: Sdilejte pravidelné to nejlepsi
s vasi komunitou fanouskii

Nyni nastava klicovy bod, kde ztroskotaji nékdy i ostrileni online
marketéri. Systém pro publikovani obsahu. Pro tento krok je
treba disciplina a také védét, jak na to. Tento stejny postup
sdilim se svymi nejvazenéjsimi klienty a také pri koucinku.

Existuje jedno heslo pro publikovani obsahu:
»MiiZete se stat do roka uzndvanym
expertem vlibovolné oblasti,  pokud
zvladnete publikovat min. 1x tydné novy
hodnotny obsah pro vasi komunitu v této
oblasti. Video nebo cClanek.”

Zvladnete publikovat pravidelné video nebo napsat ¢lanek z vasi
oblasti? Skvélé. Pojd'me na to jakym systémem to udélat.

Pravidlo cislo jedna: Publikujte kvalitni,
hodnotny a origindlni obsah. Bud'te
autenticti, pravdivi a do kazdého obsahu
dejte kus sebe. Ukazte strategii, taktiku i
praktické priklady a how-to postupy. Bud'te
strucni, jasni a vystizni.
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Obsah je kli¢ ke vSemu na internetu:

1.

2.

Obsah buduje vasi kredibilitu a profesionalitu, divéru a
tvori vztah.
Obsah je magnet na navstévnost a magnet na pozornost.

Pro nasledujici systém publikovani obsahu plati vzdy pravidlo
Cislo jedna vySse:

A.

Publikujte 1x tydné nejlépe video. Video je nejvétsi
marketingovy fenomén. Pokud to jinak nejde publikujte
vaSe prispévky jako textové ¢lanky. I to zafunguje.

Video prepiSte a udélejte znéj také textovy clanek
piipadné audio. Vyhledavace maji rady uz i videa, ale text
je pro né jesté porad lépe Citelny.

Na konec kazdého videa, do kazdého PDF a ebooku a na
konec kazdého ¢lanku vloZte vZdy odkaz na vasi squeeze
stranku (nebo jinou stranku, kde mate hodnotny obsah
za web formulaiem pro sbér kontaktii)

Pro kazdy c¢lanek a video si pripravte vystiZny a poutavy
nadpis, popis a min. 10 klicovych slov

Natoc¢ené video umistéte na Youtube a opatiete ho
nadpisem, popisem a klicovymi slovy

Textovy clanek umistéte na blog. Pokud je to video,
umistéte tam video nebo odkazte v ¢lanku na video.

Ve chvili kdy je novy obsah publikovan, umistéte odkaz na
vas novy prispévek na blogu na Facebook

Ujistéte se, Ze na vaSem blogu jsou Facebook komentare a
tlacitko To se mi libi

Pripravte email newsletter a informujte vasi databazi, Ze
je na vaSem blogu novy zajimavy obsah
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Toto je vas klicovy tydenni pracovni plan. Ze zacatku to nebude
74dna sranda, ale je to nezbytné. Casem si miizete domluvit
brigadnika, kterého za par stovek naucite, jak napf. vami
pripravené video uz on sam miize publikovat a zajistit dalsi

kroky.
Neni jiné vétsi tajemstvi uspéchu na
internetu, nez publikovat obsah, pravidelné
a poutavé.

Tip:

V roce 2013 a 2014 jsem spustil OnlineAcademy Club***** kde
jsem kaZdy mésic uvadél nové video na jedno téma. Pokud napft-.
nevite jak nataCet video, pak je idedlni i pro vas:
www.onlineacademy.cz
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Krok 5: Vyberte si partnery a produkty
Kk prodeji

BlizZime se kopravdovému vydélavani penéz. Bohuzel, bez
predchozich krokii se k nému nikdy nedostanete, to je fakt, ktery
jsem si ovéril za roky mé praxe znova a znova.

Mame tedy platformu, mame zajimavy pravidelné publikovany
obsah, ktery poutd pozornost, privadi navstévniky na stranky a
mame web formular, ktery buduje databazi. Ted' je teprve pravy
Cas zacit prodavat.

A na radu ted’ prichazi zminény affiliate.
Jak ten affiliate funguje

Ono totiz udélat vlastni produkt, ktery bude mit dspéch neni tak
snadné. Predstavte si, co by to znamenalo, kdybyste se rozhodli,
ze budete prodavat néjaké fyzické produkty. Co vSe od navrhi,
designu, materialli, vyroby, logistiky a distribuce byste museli
zaridit a organizovat, abyste méli sviij produkt. Uf, asi by to byla
péknd investice.

Je treba hledat dale. Miizete poskytovat sluzby. Mit svou
expertizu, portfolio a své dovednosti a ty poskytovat za penize
Klientim. Pokud uz takové podnikani mate, pak jste nasli
v predchozim textu pro sebe nejspiS hodné inspirace, jak poutat
pozornost.

Ke sluzbam ma blizko oblast podnikani, kterou miluju, info-
podnikani. Muze sestavat zfyzickych produkti i sluzeb,
predevSim se ale bavime o vzdélavacich produktech, které se
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prodavaji na internetu - info-produktech. Napf. zminované
ebooky.

vV

My se zde ale ted’ dalSim textu zamérime na to, jak vydélavat a
pritom nemit vlastni produkt. Na to, jak tézit z prace nékoho
jiného a pritom tak, Ze to vSem stranam déla radost.

Akce

Ukolem je vybrat si nékoho, kdo uz produkt ma a nabizi affiliate
program.

Affiliate je cizi slovo, ale v Cechach se za¢ina pouZivat ¢astéji a
Castéji a Castéji, a tak prestava byt cizim. Mnoho lidi si totiz
uvédomuje a zacina si vSimat, jaké prilezitosti affiliate prinasi.
Byt je to cizi slovo, vyjadiuje véci, které v Cechach moc dobie
zname a vlastné bézné v byznyse, v podnikani pouZivame.
Affiliate totiZ neni nic jiného neZ partnersky program, provizni
program - néco doporuc a dostanes za to odménu, dostanes za to
provizi.

Nékdy rikam, Ze affiliate je takové trikrat dvojité w. Proc¢ trikrat
dvojité w? ProtoZe to trikrat dvojité w je slovicko win, win, win.
Vy vite, Ze byznys, aby fungoval, musi fungovat na principu win-
win, ziskava zakaznik i prodejce. Oba dva jsou spokojeni.
Nakupujici dostal produkt=treSeni, uspokojil svoji potrebu, a
prodavajici prodal sviij produkt, vydélal a ma zisk. Takze tohle je
standardni ptiklad win-win.

To tieti dvojité w u affiliate je v tom, Ze do tohoto vztahu vstoupi
prostrednik. Nékdo, kdo produkt doporuci zakaznikovi. A za to
dostane odménu. Je to vlastné systém podobny distribucnimu
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prodeji. Ziskava zakaznik, prodejce i jeho partner - prostiednik.
Vy se stanete prostrednikem.

Predchozi kroky totiZ udélaly néco zazracného, mate fanousky,
posluchace, lidi, ktefi vam véri, sleduji vas a maji vas radi. Stejné
jako Adama napf. sleduji vasnivi majitelé pejskil. A v této situaci,
pokud néco doporucite, néco, o ¢em vite, Ze je to kvalitni, Ze to
vasi komunité pomiize, pak se potkava nabidka s poptavkou.

V tom je vlastné krasa affiliate, a proto affiliate program viibec
funguje a je tak silny na trhu. Nékdy se na affiliate divame skrz
prsty, néktefi ho prirovnavaji s multilevel marketingu, direct
marketingu a podobné. Ano i tam je néjaky zprostiedkovatel,
prodejce, ktery prosté doporucuje produkty, které se mu libi,
které ma rad, které tieba sam vyzkousel, nékomu dalsimu. A v
tom je krasa.

Pokud se vam totiZ néco libi, néco mate radi, automaticky délate
to, Ze doporucujete druhym lidem. Jste nékde v restauraci, jste
nadseni z jidla, dostanete skvélou obsluhu. Co udélate? Reknete
to kamaradovi, znAmému a on tam jde. A nedostavate za to viibec
nic. Affiliate je vlastné to samé, jenZe za to doporuceni dostanete
odménu.

Naucime se, jak dnes vyuzit affiliate k tomu,
abyste vydélavali penize a pritom neméli
vlastni produkt. Ano, casto si lidé stézuji, Ze
nemaji penize. Ale kdyZ nemaji co prodavat,
jak miizou vydéldvat. A to resi affiliate.

Vy nyni mate komunitu, fanousky a davéru. Sezente si info-
produkty a produkty, které muzete vasi komunité nabidnout.
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Jaké programy vybrat

Jako houby po desti ted’ rostou programy a info-produkty pro
mnohé oblasti. Online marketing, osobni rozvoj, finance, Zenské
programy apod.

Doporucuji, abyste vybirali affiliate programy pravé info-
produktd, obvykle totiz ziskate vyssi provizi a konverze prodeje
bude vyssi nez u fyzickych produktii. (napt. kdyZ doporucujete
eshop Ci jiné fyzické produkty)

NejlepSi misto, kde hledat dnes affiliate produkty a affiliate
partnery se pravé rodi na www.expertedirectory.cz. Ten web
jsme vyvorili pravé pro lidi jako vy, pro podnikatele, affiliate,
info-podnikatele, nadSence a experty, ¢asto ucastniky mych
programt k tomu, aby mezi sebou sdileli své profily a mohli se o
sobé dozvédét.

Budu potésen, pokud pravé vaSe komunita rezonuje i s mymi
programy a online nastroji a aplikacemi pro podnikatele nové
generace, pak se jisté registrujte na affiliate.firma20.cz.

Pokud pracujete s Zenami, pak vas mize zaujmout projekt mé
Zeny na affiliate.zenyzenam.cz.

Pékny seznam dalSich affiliate programili najdete v katalogu
affilboxu na adrese www.affiliatekatalog.com
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Napr. Adam na svém blogu doporucuje jak
info-produkty jako affiliate, tak fyzické
produkty obchodii pro psy. Casem pldnuje
prodadvat vlastni info-produkty.

Dal$im zplisobem, jak miZete vyuzit vasi navStévovanou blog
stranku je umistit na ni reklamy AdSense.

Jak prodavat

Systém prodeje je jednoduchy. Nemusite se totiz trapit s prodejni
strankou, prodejnim systémem, fakturaci apod. To vSe zajiSt'uje
prodejce, kterého jste si vybrali. Co je tieba udélat:

1. Vybrat si partnera/prodejce a zaregistrovat se u néj do
affiliate programu

2. Vprogramu ziskate své unikatni ID a URL adresu, kam
smérovat navstévniky (affiliate aplikace pak sama hlida
koho jste poslali vy a z téchto lidi, ktefi si nakoupi pak
ziskavate provizi)

3. 1xzamésic (v pripadé Ze emailing posilate 1x tydné)
odeslete pozvanku a doporuceni na produkt prodejce.

Tip:

Profesionalové pouzivaji maly trik. Neposilaji v emailu jen
odkazy primo na prodejni stranky prodejct, ale stiidaji je
s vlastnimi ¢lanky napft. recenzemi produktt, nebo s videi,
kde uvedou obsah a pridaji své zkuSenosti a doporuceni
produktu. Takovy piistup pak zvysSuje konverzi. Sdm
tento pristup pouzivam a osvédcil se mi.
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4. Na blog miZete affiliate odkazy umistit piimo do ¢lankai,
miiZete také pouzivat bannery nebo jiné textové
upoutavky nebo videa.

5. Pokud se Gcastnitevétsi kampané na prodej, ktera trva
napf. nékolik tydnii, pak doporucuji neposlat jen jeden
email, ale poslete sérii emaildi, kterd podpofii prode;j.

A nebojte se. Pokud jste odvedli dobrou praci pii
budovani obsahu, dodavate hodnotny obsah v priibéhu
Cas, takovyto intenzivnéjsi prodej na vasi databazi zadnou
katastrofu nezpiisobi.

Postupné si oblibite své programy a partnery, se kterymi vase
publikum a komunita nejlépe rezonuje. Osobné mi nejlépe
funguje propagace programi, kde citim osobni zdjem, nebo mam
osobni vztah s autorem, program nebo produkt sam vlastnim a
tak mazu doporucit opravdu zodpovédné a pirimo.
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Krok 6: ZvySujte navstévnost a meérte
konverzi

V této fazi vas ¢eka celkova optimalizace. Vyuzijte Google
Analytics a sledujte, co se vam na webu déje.

PouZzijte sledovani cild, sledujte affiliate programy, abyste védéli
kolik navstévnikd kam posilate a s jakou pravdépodobnosti pak
kupuji. Pokud zjistite, Ze se néktery produkt neprodava, je nizka
konverze (zména navstévnika na kupujiciho) vymeérite prodejce,
doporucte jiny produkt a testujte znovu.

Vasim cilem je sledovat, jak se vyviji navstévnost na vaSem webu
a kolik vydélavate.

Vysledky vasich prodeji pravidelné sledujte. V prvnich mésicich,
kdy bude jesté navstévnost webu a blogu slab3, bude slaba i
konverze vasich doporuceni. Tedy pocet vaSich prodejt.

S postupem Casu ale poroste. Poroste predevsim s tim, jak
poroste databaze vasich kontaktt a s tim, jak kvalitni obsah jim
budete dorucovat. Napliite konto divéry kvalitnim obsahem
zdarma, vrati se vdm pak ve vyssich prodejich.

Tip:

S navstévnosti vam také pomuze tento mij bonus, ktery maji
k dispozici ¢clenové EA1 a EA2. Nyni ho mate i vy. Stahnout.
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Krok 7: Zménte zivotni styl

Co se muze se stat ve chvili, kdy zac¢nete aplikovat piedchozich 6
krokii? Mnoho véci, které mizZou dosti vyznamné pievratit vas
Zivot.

NejenZe je fascinujici, Ze jakmile vydélate na internetu néjakym
vasSim vlastnim online podnikdnim prvni tisicikorunu, stane se
maly zazrak a vtahne vas to do déje tak, Ze uZ nebudete chtit
prestat, ale také se miizou otevrit dvere svobody, po které mozna
touZite.

Sice vam tu pravou svobodu nemize dat nic tam venku, musite
se osvobodit ve vaSi mysli, ale jakmile toto udélate, zaCnete
preskladavat i vas vnéjsi Zivot.

Moje nejoblibenéjsi kniha na toto téma je 4-hodinovy pracovni
tyden Tima Ferrise. Skvéle popisuje a na svém Zivoté ukazuje, jak
vdneSni dobé nastavit Zivotni styl tak, Ze bézZna spolecnost
nebude chapat. Prosté Zit v pravdé a podle vas, jak vas to bavi,
vyhovuje vam to, abyste pracovali s vasni a radosti, kdyZ chcete,

cestovali po celém svété. Prosté Zili Zivot tady na Zemi.
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Zaver...

Hlavni finan¢ni prijem je vtéto strategii zprodeje affiliate
programi. Nabizi se pozdéji samoziejmé vytvareni vlastnich
info-produkti. Coz vam viele doporucuji, ale zalit pravé
systémem, ktery jsme si predvedli je skvéla Skola a trénink pro
vas, jak pozdéji vytvorit opravdu kvalitni info-produkt.

Skvéle totiz publikovanim obsahu poznate potreby vasi
komunity, co je nejvice trapi a co potiebuji. Co kupuji. Tim jim
pak nejlépe poslouZite vlastnim info-produktem.

Doporucuji vasi registraci a profil na expertdirectory.cz, v této
databaz iinfo-podnikatelli a expertli budete v dobré spolecnosti a
bude to pro vas zdej novych partnert a produktti k prodeji.

Na zavér jesté uvadim posledni kapitolu. 3 principy uspéchu,
kterymi se ridim ve svém Zivoté a ¢im vice je aplikuji, tim jsou

vivs
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3 principy uspéchu

Na uplny konec mi dovolte podélit se svami o mé tri osobni
principy dspéchu. V tomto podnikani a v kterémkoliv jiném.

Pochopeni tfi principti, vede k tomu, ¢emu se rika dspéch. Ten
pravy vyznam toho slova. Ne byt u spéchu, ve spéchu a stresu,
v honbé za penézi, majetkem a slavou. Ten tspéch, kde ¢lovéka
bavi, co pravé déla, ma z toho radost, je Stastny a pritom si uziva
vSech dostupnych radosti dnesni doby, luxusu, ¢asové svobody,
prosté délate si co chcete, kdy chcete a kde chcete.

1. Poznat sam sebe - poznavanim sebe sama,
uvédomovanim si, kdo jsme, se odhaluje vSe ostatni
vnasem svété. Naprostd autenticita naseho konani a
schopnost byt si sebe védomi nam totiZ ukazuje dalsi
cestu. NaSe poslani vzivoté, silné stranky, nase
schopnosti. Zasadni Zivotné odpovédi prichazeji skrz
cestu do sebe. Skrz osobni rozvoj. Pozndvat sam sebe
zevnitt je ta nejdilezitéjsi cesta. Paralelné s ni pak jdete i
po té vnéjsi cesté, kterd je vidét i pro vSechny ostatni.

2. Ucit se od nejlepsich na svété - podnikat vnitini i vnéjsi
cestu, poznavat sebe a principy okolniho svéta jen sam je
mozné. Ale je to cesta dlouha a strnitd. Nechat se vést,
inspirovat, ucit se a poucit se ze zkuSenosti a moudrosti
jinych lidi, kteff jiz Sli cestou pred nami je velmi moudré.
A Zivot zjednoduSujici. Najit si ucitele pro danou cast
cesty. Takového, ktery Zije, co uci. Ktery je vam prikladem
a inspiraci. Najdéte si nejlepSi ucitele na svété. Neucte se
priamér. Chtéjte pro sebe to nejlepsi. Bohaté se vam to
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vrati. Investice do vzdélani je nejvynosnéjsi investici
vibec.

3. Jdéte do akce -pohyb je pfirozeny, vSe je neustale
v pohybu, i to co, co je zdanlivé pevné a nehybné. Energie
proudi, vznikaji a zase zanikaji miliardy ¢astic v kazdém
okamziku. Cokoliv se mulZze stat jediné, pokud udélate
akci. Akce vyvola reakci. Pohlédnéte strachu do odi,
prijméte ho i se vSemi obavami a odvazné udélejte prvni
krok. A pak druhy a dal8i. Pomalu, krok za krokem. Neni
nutné sprintovat, ani se plazit. Nic neurychlite a nic
nezpomalite. Béh véci je dany, ale musite vykrocCit a
ukazat smér, jit do akce.

Drzim palce ve vasem Kondani. Bylo mi cti se s vami podélit o to,
co jsem se po cesté naucil ja. Preji vam lasku a sStésti v kazdém
vaSem Zivotnim kroku.

David Kirs

www.davidkirs.cz
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